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TRENDY W UBEZPIECZENIACH KORPORACYJNYCH12

J
a ko wła ści ciel dynamicznie roz wi -
ja ją cej się spół ki bro ker skiej wi dzę
kil ka klu czo wych tren dów, któ re

ukształ tu ją ry nek w 2025 r.

1. Ubez pie cze nia cy ber ne tycz ne 

no wa rze czy wi stość biz ne su

Za gro że nia cy ber ro sną w tem pie
geo me trycz nym, a fir my każ dej wiel -
ko ści mu szą li czyć się z ry zy kiem ata -
ków ran som wa re, wy cie ków da nych
czy za kłó ceń dzia łal no ści. Ubez pie -
czy cie le do sto so wu ją swo je pro duk ty,
ofe ru jąc:

● Po li sy ty pu all risk, obej mu ją ce
za rów no od po wie dzial ność za na ru -
sze nie da nych, jak i kosz ty od zy ska -
nia dzia łal no ści po ata ku.

● Ochro nę przed grzyw na mi i ka -
ra mi re gu la cyj ny mi – co jest szcze gól -
nie waż ne w kon tek ście RODO.

● Po kry cie kosz tów eks per tów IT
i praw ni ków w ra mach po li sy, co po -
ma ga fir mom w za rzą dza niu kry zy -
sem.

2. ESG a ubez pie cze nia 

eko lo gia i od po wie dzial ność 

spo łecz na w cen trum uwa gi

Fir my mu szą do sto so wać się do re -
gu la cji śro do wi sko wych, dla te go ubez -
pie czy cie le ofe ru ją no we pro duk ty, np.:

● Gwa ran cje ubez pie cze nio we dla
pro jek tów OZE – po ma ga ją ce w fi -
nan so wa niu in we sty cji w ener gię od -
na wial ną.

● Po li sy dla firm zrów no wa żo nych
eko lo gicz nie, któ re na gra dza ją przed -

się bior stwa re du ku ją ce ślad wę glo wy
niż szy mi skład ka mi.

● Ochro nę przed ry zy kiem kli ma -
tycz nym, np. ubez pie cze nia od eks tre -
mal nych zja wisk po go do wych dla
firm pro duk cyj nych i lo gi stycz nych.

3. Ubez pie cze nia D&O

ro sną ce za in te re so wa nie 

ochro ną za rzą dów

Wzrost licz by po stę po wań prze -
ciw ko me ne dże rom spra wia, że ubez -
pie cze nia od po wie dzial no ści cy wil nej
za rzą dów (D&O) są dziś klu czo we.
No wo ści na ryn ku obej mu ją:

● Roz sze rzo ny za kres ochro ny,
w tym ry zy ko ESG i od po wie dzial -
ność za cy ber bez pie czeń stwo.

● Po li sy obej mu ją ce kosz ty obro ny
już od eta pu do cho dze nia, co ma du że
zna cze nie w spo rach re gu la cyj nych.

4. Pa ra me trycz ne ubez pie cze nia

szyb kość wy pła ty 

środ ków

Tra dy cyj ne ubez pie cze nia czę sto
wy ma ga ją dłu go trwa łej oce ny szko dy,

co nie za wsze jest ko rzyst ne dla firm.
No wym tren dem są ubez pie cze nia pa -
ra me trycz ne, w któ rych wy pła ta za le -
ży od wcze śniej zde fi nio wa ne go
wska źni ka, np.:

● Ubez pie cze nia od su szy lub po -
wo dzi – wy pła ta na stę pu je, gdy po ziom
opa dów osią gnie okre ślo ną war tość.

● Ochro na przed prze rwa mi
w dzia łal no ści – fir my lo gi stycz ne
mo gą otrzy mać od szko do wa nie
w przy pad ku opó źnień spo wo do wa -
nych np. za mknię ciem por tu.

5. Em bed ded in su ran ce 

ubez pie cze nia wbu do wa ne 

w usłu gi biz ne so we

No wo cze sne fir my chcą, aby ich
klien ci i part ne rzy mie li do stęp
do ochro ny ubez pie cze nio wej w pro -
sty spo sób. Dla te go ro śnie po pu lar -

ność ubez pie czeń zin te gro wa nych
z pro duk ta mi i usłu ga mi. 

Przy kła dy:
● Ubez pie cze nie sprzę tu IT przy

za ku pie le asin gu.
● Po li sy dla klien tów plat form e -

-com mer ce – np. ochro na zwro tów
czy opó źnio nych do staw.

● Au to ma tycz na ochro na pra cow -
ni ków gig eco no my, np. ku rie rów czy
fre elan ce rów.

6. Hy bry do we mo de le 

ochro ny ubez pie cze nio wej 

sa mo ubez pie cze nie 

i cap ti ve in su ran ce
Co raz wię cej du żych firm, za miast

ko rzy stać z tra dy cyj nych po lis, two rzy
wła sne struk tu ry ubez pie cze nio we
(tzw. cap ti ve in su ran ce). To roz wią za -
nie umoż li wia:

● Lep szą kon tro lę kosz tów i za kre -
su ochro ny.

● Opty ma li za cję po dat ko wą i re -
zerw.

● Do sto so wa nie ochro ny do spe -
cy fi ki dzia łal no ści.

Pod su mo wa nie

Pod su mo wu jąc po wyż sze za gad -
nie nia, to wła śnie ela stycz ność i tech -
no lo gia kształ tu ją przy szłość
ubez pie czeń kor po ra cyj nych, któ re
prze cho dzą ogrom ne zmia ny. Du że
kor po ra cje, ale i MŚP ocze ku ją więk -
szej ela stycz no ści, szyb szej wy pła ty
świad czeń oraz ochro ny przed no wy -
mi za gro że nia mi, ta ki mi jak cy be ra ta -
ki czy re gu la cje ESG. 

Ja ko fir ma bro ker ska wi dzi my, że
klien ci co raz czę ściej po szu ku ją in no -
wa cyj nych roz wią zań, któ re nie tyl ko
za bez pie czą ich biz nes, ale też po mo -
gą w roz wo ju i speł nia niu no wych wy -
mo gów ryn ko wych.

Grze gorz Wasz kie wicz 
bro ker ubez pie cze nio wy

www.bez pie czen stwow biz ne sie.pl

Świat ubezpieczeń korporacyjnych dynamicznie się
zmienia. Firmy oczekują nie tylko standardowej ochrony,
ale także elastycznych rozwiązań dostosowanych 
do specyfiki ich działalności. 

Z PERSPEKTYWY BROKERA

Co nowego 
oferują ubezpieczyciele?

Duże korporacje, 
ale i MŚP oczekują większej
elastyczności, szybszej wypłaty
świadczeń oraz ochrony przed
nowymi zagrożeniami, 
takimi jak cyberataki 
czy regulacje ESG. 


